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1. Nota de prezentare

Acest ghid practic se adreseaza cadrelor didactice care lucreaza cu elevii din invatamantul profesional
si tehnic — domeniul de pregatire profesionala Comert — si isi propune sa evidentieze, sistematic si
aplicativ, modul in care competentele matematice formate in gimnaziu (clasele a V-a — a Vlll-a)

constituie fundamentul pentru aprofundarea curriculumului de specialitate la nivel liceal.

Conform programei scolare de matematica pentru gimnaziu (aprobata prin OMEN nr.
3393/28.02.2017), matematica reprezintd ,,un fundament solid pentru argumentare, dezvoltare de
rationament logic, spirit si gandire critica, analizare, interpretare si rezolvare de probleme”. Aceste
competente nu sunt valori abstracte — ele sunt instrumente operationale directe pentru profesiile
din domeniul Comert: calculul preturilor si marjelor, aplicarea procentelor, analiza datelor financiar-

contabile, interpretarea graficelor de vanzari, modelarea proceselor comerciale.

Ghidul de fata ofera profesorilor — atat celor de matematica, cat si celor de specialitate (economie,

organizarea unitatii comerciale, contabilitate, marketingul afacerii) — un instrument structurat care:
e evidentiazd corespondentele clare intre competentele specifice gimnaziale si competentele
profesionale ulterioare;

e propune repere pedagogice transversale pentru valorificarea cunostintelor matematice
anterioare in lectiile de specialitate;

e ofera exemple aplicative personalizate, ancorate in realitatea economica a zonei Ramnicu
Sarat si a judetului Buzau;

e lasa spatii deschise — sub forma de rubrici de completare — pentru ca fiecare profesor sa
dezvolte materialul in functie de specificul clasei si de calificarea profesionala vizata.

De ce o astfel de abordare?

Experienta didacticd arata ca un numar semnificativ de elevi care aleg domeniul Comert percep
matematica de gimnaziu ca pe o disciplina independenta, fara legatura cu profesia. Realitatea este
insa inversa: aproape fiecare continut din programa de gimnaziu — de la procente si proportii, pana
la functii liniare si statistica elementara — fisi gaseste o aplicatie directa in activitatea unui lucrator
sau tehnician din comert. Constientizarea acestor conexiuni de catre profesori, transmisa apoi

elevilor, creste motivatia pentru Tnvatare si asigura un transfer real al competentelor.
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2. Cadrul general: matematica de gimnaziu si pregatirea
profesionala in Comert

2.1. Profilul competentelor matematice de gimnaziu

Programa de matematica de gimnaziu este construita Tn jurul a sase competente generale:

¢ CG1. Identificarea unor date, marimi si relatii matematice in contextul in care acestea apar;

e CG2. Prelucrarea unor date matematice de tip cantitativ, calitativ, structural, cuprinse in
diverse surse informationale;

e CG3. Utilizarea conceptelor si a algoritmilor specifici in diverse contexte matematice;

e CGA4. Exprimarea in limbajul specific matematicii a informatiilor, concluziilor si demersurilor
de rezolvare pentru o situatie dat3;

e CG5. Analizarea caracteristicilor matematice ale unei situatii date;

e CG6. Modelarea matematica a unei situatii date prin integrarea achizitiilor din diferite
domenii.

Aceste sase competente acopera intreg lantul cognitiv necesar unui profesionist din comert: de la
observare si colectare de date (CG1, CG2), la operare cu reguli si algoritmi (CG3), exprimare clara a

unui rezultat (CG4), analiza critica (CG5) si rezolvare de probleme reale prin modelare (CG6).

2.2. Profilul de absolvent in domeniul Comert

Calificarile profesionale din domeniul Comert (Comerciant-vanzator, Lucrator comercial, Tehnician in
activitati de comert, Tehnician in achizitii si contractari) presupun stapanirea unor competente
specifice cu un puternic continut numeric si analitic, printre care:

e calcularea preturilor de vanzare, marjelor comerciale si adaosurilor;

e aplicarea TVA-ului si a altor cote procentuale (reduceri comerciale, discounturi de cantitate,
bonificatii);

e gestionarea stocurilor si calculul rotatiei acestora;

e intocmirea si interpretarea documentelor primare (factura, bonul fiscal, nota de receptie);
e analiza vanzarilor pe perioade, produse, categorii (medii, frecvente, tendinte);

e realizarea bugetelor de venituri si cheltuieli pentru o unitate comercial3;

e calcule economice elementare (cifra de afaceri, profit brut/net, rentabilitate).

Observatie didactica
Niciuna dintre competentele profesionale enumerate mai sus nu poate fi formata solid fara o baza
matematica gimnaziala bine consolidata. Un elev care nu stapaneste operatiile cu fractii si procente

nu va putea calcula corect TVA-ul; un elev care nu intelege proportionalitatea directa si inversa nu va
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putea analiza relatia pret—cantitate—venit; un elev care nu poate citi un grafic nu va putea interpreta

evolutia vanzarilor.
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3. Conexiuni curriculare pe clase de gimnaziu

Aceasta sectiune prezinta, clasa cu clasa, continuturile matematice esentiale si transferul lor catre

competentele profesionale din domeniul Comert. Pentru fiecare clasa sunt indicate: (a) continuturile-

cheie, (b) competentele profesionale viitoare care le valorifica, (c) exemple aplicative locale, (d)

reperele pedagogice recomandate.

3.1. Clasa a V-a — Fundamentele aritmetice

Continuturi-cheie ale programei

e Operatii cu numere naturale; ordinea operatiilor; metode aritmetice de rezolvare a

problemelor (metoda reducerii la unitate, comparatiei, figurativa, mersului invers, falsei

ipoteze);

e Divizibilitate: divizori, multipli, criterii de divizibilitate; numere prime;

e Fractii ordinare si zecimale; procente; operatii cu fractii;

¢ Elemente de geometrie; unitati de masura (lungime, arie, volum, capacitate); perimetre si arii;

e Probleme de organizare a datelor: frecventa, date statistice in tabele si grafice, media unui set

de date.

Transferul catre domeniul Comert

Continut matematic Aplicatie in Comert Exemplu de situatie de invatare

Operatii cu numere naturale;
ordinea operatiilor

Metoda reducerii la unitate

Fractii ordinare si zecimale

Procente (introducere)

Unitati de masura si transformari

Calcule de casa, totaluri pe bon
fiscal, verificarea incasarilor zilnice

Calculul pretului unitar pornind de
la pretul unui pachet; pret pe
kilogram pornind de la pret pe
ambalaj

Cantariri partiale (% kg, % kg);
preturi cu zecimale; calculul
restului

Reduceri comerciale, TVA,
bonificatii, adaos comercial —
primul contact intuitiv

Cantarire, masurare, ambalare,
livrare pe unitati standard
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Verificarea unui bon fiscal cu mai
multe articole; calcularea restului
la 0 suma incasata

,Un bax de 6 sticle apa plata costa
9 lei. Cat costa o sticla? Cat costa
10 sticle?”

Calcularea pretului pentru 0,750 kg
de branza la pretul de 32,50 lei/kg

,O reducere de 25% inseamna 25
lei la fiecare 100 lei.” —
exemplificare pe carduri de
reducere

Transformariintre g — kg, ml — |
pentru produsele alimentare
cantarite la cantar electronic
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Continut matematic Aplicatie in Comert Exemplu de situatie de invatare

Frecventa, medie, tabele si Raportul zilnic de vanzari; produse Intocmirea unui tabel cu vanzarile
grafice cu cea mai mare frecventd de saptamanale pe trei categorii de
comanda produse

Exemplu aplicativ local — Ramnicu Sarat

Situatie de invatare: ,,0 zi in magazinul de cartier”
Contextul: Un magazin mixt din zona centrald a Ramnicului Sarat (str. Nicolae Balcescu sau zona Pietei

Centrale) vinde produse alimentare de baza. Lucratorul comercial primeste dimineata urmatoarele:

e 0 lada de 24 borcane cu miere de la un apicultor local din comuna Baldceanu, pretul de
achizitie 18 lei/borcan;

e un bax de 12 sticle ulei de floarea-soarelui (1 1), pret de achizitie 8 lei/sticla;
e doua cutii a cate 30 paini, pret de achizitie 2,50 lei/paine.
Sarcini de lucru pentru elevi (cl. a V-a):
e (1) Calculati valoarea totala de achizitie pentru fiecare categorie si totalul general.

¢ (2) Daca magazinul aplica un adaos comercial de 20% la miere, 15% la ulei si 10% la paine,
care va fi pretul de vanzare pentru fiecare produs?

e (3) Daca intr-o zi se vand: 8 borcane miere, 5 sticle ulei si 25 paini, care este incasarea zilnica
din aceste produse?

Repere pedagogice — clasa a V-a
e Abordare intuitivd, nu formala. Programa specifici explicit: ,in clasele a V-a si a Vl-a notiunile
sunt prezentate intuitiv, evitdndu-se abuzul de notatii sau de abstractizare.” Procentele se
introduc ca fractii cu numitorul 100 (25% = 25/100), iar TVA-ul, marja, adaosul nu sunt inca
subiecte formale — sunt introduse drept contexte concrete.

¢ Ancorare in cotidian. Profesorul de matematica poate solicita elevilor sa aduca bonuri fiscale
de acasa (din supermarketuri precum Profi, Penny, Lidl din R&mnicu Sarat) pentru a exersa
adunarea cu zecimale, calculul restului, identificarea procentelor.

e invitare prin colaborare. Activititile pe grupe (de exemplu, ,comerciant — client —
controlor”) dezvolta atat competentele matematice, cat si abilitatile de comunicare necesare
ulterior in profesie.

¢ Profesorul de specialitate poate prelua. La nivel liceal, cand se va trata calculul pretului de
vanzare cu amanuntul (modulul ,Comercializarea marfurilor”), profesorul de specialitate
poate face referire explicitd la metoda reducerii la unitate Tnvatata in clasa a V-a, valorificand
astfel transferul de competente.
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3.2. Clasa a VI-a — Rapoarte, proportii, numere relative

Continuturi-cheie ale programei

e Multimi; multimea numerelor naturale; divizibilitate aprofundata (c.m.m.d.c., c.m.m.m.c.);

e Rapoarte si proportii; proprietatea fundamentala a proportiilor; sir de rapoarte egale;

e Marimi direct proportionale, marimi invers proportionale; regula de trei simpl3;

e Elemente de organizare a datelor: reprezentarea datelor prin grafice; probabilitati (aplicatie

la rapoarte);

e Multimea numerelor intregi; multimea numerelor rationale; operatii, ecuatii simple;

¢ Notiuni geometrice fundamentale; triunghiul (proprietati, linii importante, congruenta).

Transferul catre domeniul Comert — capitolul-pivot

Capitolul ,,Rapoarte si proportii” din clasa a VI-a este, fara exagerare, cel mai important fundament

matematic pentru intregul domeniu Comert.

Programa de gimnaziu mentioneaza explicit aplicatii precum ,,scara unei harti” sau ,,concentratia unei

solutii”, dar lista aplicatiilor comerciale este mult mai larga:

Continut matematic Aplicatie in Comert Exemplu de situatie de invatare

Procentul ca raport (p%)

Determinarea unui procent dintr-
un numar

Determinarea unui numar cand

se cunoaste un procent din el

Marimi direct proportionale

Marimi invers proportionale

Regula de trei simpla

TVA (19%, 9%, 5%), adaos
comercial, marja, reduceri,
comisioane

Calculul reducerii efective; al
adaosului in lei; al impozitului
datorat

Calculul pretului initial pornind de
la pretul redus; al cifrei de afaceri
brute pornind de la profit

Pret x cantitate = valoare; salariu
pe ore lucrate; comision din vanzari

Numar de angajati x timp de lucru
pentru aceeasi sarcind; numar de
magazine x stoc pe magazin

Conversii valutare; calculul pretului

in functie de cantitate; estimarea
aprovizionarii
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Calculul TVA-ului colectat pe o
factura de 1.200 lei (cu si fara TVA)

,Un televizor cu pretul de 2.500 lei
are o reducere de 15%. Care este
noul pret?”

,Pretul actual al unui produs este
850 lei, dupa o reducere de 15%.
Care era pretul initial?”

Calculul comisionului unui vanzator
de 3% din valoarea vanzarilor
zilnice

,»,3 vanzatori aranjeaza raftul in 4
ore. In cat timp il aranjeazs 6
vanzatori?”

,Daca 5 kg de mere costa 12,50 lei,
cat costa 8 kg?”
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Continut matematic Aplicatie in Comert Exemplu de situatie de invatare

Sir de rapoarte egale; impartirea
proportionald

Numere intregi (negative)

Reprezentari grafice (bare, linii,
sectoare)

Repartizarea profitului intre
asociati; Tmpartirea bonusurilor pe
departamente

Solduri creditoare/debitoare;
diferente stoc inventar;
profit/pierdere lunara

Grafice de vanzari lunare; structura
cifrei de afaceri pe categorii

Tmpértirea unui profit de 30.000 lei
intre 3 asociati direct proportional
cu capitalul investit

Interpretarea unui sold negativ in
registrul de casa; diferente la
inventar

Realizarea unui grafic cu bare
pentru vanzarile sdptamanale pe 5

categorii de produse

Exemplu aplicativ local — Ramnicu Sarat

Situatie de invatare: ,Aprovizionarea unei brutarii din Ramnicu Sarat”

Contextul: O mica afacere comerciala locala — o brutarie-cofetarie de pe Bulevardul Eroilor —
comercializeaza produse de panificatie. Patroana aprovizioneaza zilnic fdina de la o moara din

comuna Topliceni, judetul Buzau.
Date de pornire:

e |a 12 kg de fdina se obtin 16 kg de paine (raportul tehnologic);
e pretul fainii: 3,20 lei/kg; pretul de vanzare al painii: 5,50 lei/kg;
e comanda zilnica estimata: 200 kg paine.
Sarcini de lucru pentru elevi (cl. a VI-a):
e (1) Cata faina este necesara pentru a produce 200 kg de paine? (proportionalitate directs,
regula de trei simpla)
* (2) Care este costul materiei prime si incasarea bruta din vanzarea painii? Calculati diferenta.

e (3) Daca brutaria angajeaza 2 brutari care produc 200 kg paine in 6 ore, in cat timp ar produce
aceeasi cantitate 3 brutari? (proportionalitate inversa)

* (4) Daca patroana mareste pretul painii cu 8%, care va fi noul pret si care va fi incasarea
zilnica suplimentara pentru 200 kg vandute?

Repere pedagogice — clasa a Vl-a
¢ Insista pe intelegere, nu pe memorare. Elevii trebuie sa inteleaga ca ,,p% inseamna p parti la
fiecare 100 parti”. Aceastd intelegere este suficienta pentru orice calcul ulterior cu procente
— fara ea, formula ,,xp/100” ramédne mecanica si instabila.

¢ Distinctia direct/invers proportional. Programa indica explicit: ,interpretarea unui set de
date descrise grafic sau numeric — de exemplu, daca viteza este constanta, atunci distanta si
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timpul sunt in relatie de proportionalitate directa”. Aceeasi abordare se aplica perfect la
relatiile economice: pret constant = cantitate si valoare direct proportionale; bugetul fix =
cantitate si pret unitar invers proportionale.

Folosirea datelor reale. Profesorul poate solicita elevilor sa colecteze, ca tema, preturi din
magazinele locale (Penny, Lidl, Profi, magazine din Piata Centrald), apoi sa le compare folosind
rapoarte. Activitatea dezvolta atat competentele matematice, cat si cele de cercetare de piata
— fundamentale in Comert.

Anticiparea claselor a Vll-a si a Vlll-a. Aplicatiile la ,proportii derivate” mentionate n
programa ,au rolul de a anticipa utilizarea acestora in capitolul de asemanare” din clasa a VII-
a. Profesorul de matematica poate face explicit aceasta punte, iar profesorul de specialitate
la liceu va valorifica aceleasi rationamente Th modulele de planificare financiara.

Probabilitatile — introducere intuitiva. Aplicatia elementara la rapoarte (probabilitate = nr.
cazuri favorabile / nr. cazuri totale) este utila mai tarziu pentru: probabilitatea ca un client sa
cumpere un produs din vitrina, rata de conversie, indicatori de marketing.
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3.3. Clasa a Vll-a — Algebra elementara si organizarea datelor

Continuturi-cheie ale programei

e Multimea numerelor reale; radacina patrata; operatii cu numere reale;

¢ Media aritmetica ponderatd; media geometrica a doud numere reale pozitive;

e Ecuatii de forma ax+b=0; sisteme de doua ecuatii liniare cu doua necunoscute;

e Probleme rezolvate prin ecuatii si sisteme de ecuatii;

e Elemente de organizare a datelor: produsul cartezian, sistem de axe ortogonale, dependente

functionale, poligonul frecventelor;

e Patrulaterul; cercul; asemanarea triunghiurilor; relatii metrice Tn triunghiul dreptunghic.

Transferul catre domeniul Comert

Continut matematic Aplicatie in Comert “

Media aritmetica ponderata

Ecuatii de gradul |

Sisteme de ecuatii liniare

Produs cartezian; sistem de axe

ortogonale

Dependente functionale;
poligonul frecventelor

Asemadnarea triunghiurilor; scara
(aplicatie la harti si planuri)

Aria figurilor (paralelogram,
trapez, triunghi)

Pret mediu de achizitie al unui stoc
cu mai multe loturi la preturi
diferite; nota medie ponderata

Determinarea unei necunoscute:
pret unitar pornind de la valoare
totala si TVA inclus; punct de
echilibru elementar

Probleme de aprovizionare cu douad
produse; determinarea structurii
unei comenzi; calcul de cost mediu
pe categorii

Tabele cu doua intrari (produs x
lund); reprezentari grafice ale
vanzarilor pe timp

Analiza evolutiei: cifra de afaceriin
functie de timp; pret in functie de
cantitate (discounturi de cantitate)

Planuri de magazin; layout-ul unui
supermarket; amenajarea raftului

Calculul suprafetelor utile pentru
stocare; al spatiilor de vanzare; al
rafturilor
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Stoc format din 100 buc. la 12 lei si
200 buc. la 15 lei — care este
pretul mediu de achizitie?

,Cu TVA inclus 19%, factura este
357 lei. Care este valoarea fara
TVA?” (x + 0,19x = 357)

,O comanda contine 5 kg cafea si 3
kg ceai cu valoare 312 lei. O alta
comanda: 3 kg cafea, 5 kg ceai =
264 lei. Care sunt preturile?”

Reprezentarea grafica a evolutiei
vanzarilor lunare ale unui produs
pe 12 luni

Construirea poligonului
frecventelor pentru vanzarile
zilnice ale unei luni

Realizarea planului la scara 1:50 a
unui magazin de 80 m? pentru un
proiect de amenajare

Calculul ariei utile a unui depozit de
forma L (descompunere in
dreptunghiuri)
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Exemplu aplicativ local — Ramnicu Sarat

Situatie de invatare: ,,Punctul de echilibru pentru o cofetarie din zona Maltezi”

Contextul: Un absolvent al Liceului Tehnologic Economic ,Elina Matei Basarab” deschide o mica
afacere — o cofetarie in cartierul Maltezi din RAmnicu Sarat. Vrea sa afle cate prajituri trebuie sa

vanda lunar pentru a-si acoperi cheltuielile.

Date:
e chirie si utilitati: 3.500 lei/luna (cost fix);
e costul materiilor prime pentru o prajitura: 4,50 lei (cost variabil);
e pretul de vanzare: 9 lei/prajitura.

Sarcini de lucru pentru elevi (cl. a VlI-a):

e (1) Notati cu x numarul de prajituri vandute lunar. Scrieti ecuatia care exprima punctul de
echilibru (veniturile = cheltuielile totale).

¢ (2) Rezolvati ecuatia 9x = 3.500 + 4,50x si interpretati rezultatul in context.

e (3) Reprezentati grafic, intr-un sistem de axe ortogonale, dreapta veniturilor si dreapta
costurilor totale, in functie de cantitatea x. Identificati grafic punctul de intersectie.

e (4) Cate prajituri ar trebui sa vanda cofetaria zilnic, presupunand ca este deschisa 25 de zile
pe lund, pentru a atinge punctul de echilibru?

Repere pedagogice — clasa a Vll-a
e Trecere spre rationament deductiv. Programa specifica: ,in clasa a VlI-a se realizeazd trecerea
de la metodele predominant intuitive abordate in clasele anterioare la definirea unor noi

III

concepte, demonstrarea unor proprietati si la aplicarea unor algoritmi de calcul.” Modelarea
problemelor economice prin ecuatii (mai degraba decéat prin metode aritmetice ca in clasa a

V-a) este pasul crucial.

¢ Ecuatia — instrument de modelare. Elevii trebuie sa se obisnuiasca sa citeasca o problema,
sa identifice necunoscuta si sa scrie o ecuatie. Aceasta este chiar competenta pe care o
folosesc ulterior la modulele de gestionare economica de la liceu.

e Sistemele — pregatirea pentru analiza financiara. Sistemul de doua ecuatii cu doua
necunoscute apare in orice analiza de tip ,,doua produse, doua perioade”, ,cost variabil + cost
fix”, ,doua categorii cu structuri diferite”.

¢ Mediile ponderate — fundament pentru indicatori economici. Pretul mediu ponderat al
stocului, costul mediu ponderat al capitalului, rata medie ponderata — toti sunt indicatori
cheie folositi la liceu si au radacina in media aritmetica ponderata din clasa a VlI-a.

¢ Vizualizare obligatorie. Pentru orice problema cu ecuatii sau sisteme, profesorul ar trebui sa
incurajeze sireprezentarea grafica (chiar daca nu este formal cerutd). Aceasta dezvolta intuitia
pentru lecturile grafice — competenta esentiala pentru un viitor profesionist in comert.
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3.4. Clasa a Vlll-a — Functii, statistica, geometrie in spatiu

Continuturi-cheie ale programei

¢ Intervale numerice; inecuatii;

e Calcul algebric: formule de calcul prescurtat, fractii algebrice, ecuatii de gradul Il;

¢ Functii definite pe multimi finite; functii de forma f(x) = ax + b; grafic; lecturi grafice;

¢ Elemente de statistica: frecventa, medie, mediand, mod, amplitudine;

¢ Elemente de geometrie in spatiu; arii si volume ale corpurilor geometrice.

Transferul catre domeniul Comert — capitolul cheie: Functii si statistica

Continut matematic Aplicatie in Comert “

Inecuatii de gradul |

Intervale numerice

Functia liniard f(x) =ax + b

Lectura grafica a functiilor

Intersectia graficelor (sistem de
doua ecuatii)

Indicatori statistici: medie,
mediana, mod, amplitudine

Volume ale corpurilor
geometrice

Determinarea cantitatii
minime/maxime pentru
profitabilitate; constrangeri
bugetare

Praguri fiscale (TVA,
microintreprindere); intervale de
calitate a produselor; clase de pret

Modelarea costurilor totale (cost
fix + cost variabil); a veniturilor in
functie de cantitate; a salariului =
fix + comision

Citirea dashboard-urilor de vanzari;
interpretarea graficelor financiare;
analiza evolutiei

Punct de echilibru intre venituri si
cheltuieli; punct de schimb al
strategiei de pret

Analiza cosului mediu de
cumpadraturi; valoarea mediana a
tranzactiilor; produsele cele mai
vandute (mod)

Estimarea capacitatii de stocare;
ambalare optimizata; calcul
transport (volum cubaj)

Exemplu aplicativ local — Ramnicu Sarat
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,Cat trebuie sa vand minim pentru
a obtine un profit de cel putin
1.000 lei?”

Categorizarea produselorin 4
intervale de pret: economic,
mediu, premium, lux

Costul total C(x) = 2.000 + 8x lei la
productia a x bucati; venitul V(x) =
15x

Identificarea lunii cu cea mai mare
crestere a vanzarilor dintr-un grafic
anual

Determinarea grafica a punctului
de echilibru pentru un magazin

Pe baza unui set de 30 de tranzactii
zilnice, calculati media, mediana si
modul

Cate cutii de 30x20x15 cm incap
intr-un container paralelipipedic
2,5%2x2 m?
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Situatie de invatare: ,Analiza vanzarilor unui magazin de incaltaminte din centrul Ramnicului
Sarat”

Contextul: Un magazin de incaltaminte din zona pietonala a Ramnicului Sarat (str. Primaverii) tineaza

vanzarile lunare pe 12 luni. Datele (in lei) sunt:

lan: 18.000 — Feb: 16.500 — Mar: 22.000 — Apr: 24.500 — Mai: 21.000 — lun: 19.000 — lul: 17.500
— Aug: 18.500 — Sep: 28.000 — Oct: 32.000 — Nov: 30.500 — Dec: 38.000

Sarcini de lucru pentru elevi (cl. a VlII-a):

(1) Calculati media, mediana, modul (daca existad) si amplitudinea setului de date.
(2) Realizati graficul vanzarilor lunare intr-un sistem de axe ortogonale; identificati tendinta.

(3) Costurile fixe lunare sunt 12.000 lei si costul marfurilor vandute este de aproximativ 55%
din vanzari. Definiti functia cheltuielilor totale lunare C(v) in functie de vanzari v. Identificati
lunile n care s-a obtinut profit.

(4) Pe baza analizei, formulati o recomandare argumentata pentru patronul magazinului: ce
strategie ar fi optima pentru lunile cu vanzari mici (februarie, iulie)?

Repere

pedagogice — clasa a Vlll-a

Functia liniara — modelul de baza. Aproape orice relatie economica simpla (cost total, venit
total, salariu cu comision, factura cu TVA) se modeleaza printr-o functie liniara. Profesorul ar
trebui sa dedice timp explicit pentru exemple economice ale functiei f(x) = ax + b, identificand
semnificatia concreta a coeficientilor a (variabil) si b (fix).

Statistica — punte directa spre liceu. Indicatorii tendintei centrale (medie, mediana, mod)
studiati Tn clasa a VlllI-a sunt exact cei folositi in modulele liceale ,Statistica economicad”,
,Analiza vanzarilor”, ,Studiul pietei”. Profesorul de matematica poate trimite explicit la aceste
aplicatii; profesorul de specialitate la liceu va reactiva aceste cunostinte.

Inecuatiile — limbajul constrangerilor. in activitatea reald a unui comerciant, problemele
apar adesea sub forma ,cat trebuie s3...?” cu un prag minim/maxim. Inecuatiile sunt
instrumentul matematic firesc pentru aceste situatii.

Geometrie in spatiu — pentru logistica. Volumele corpurilor geometrice sunt esentiale
pentru: ambalare, calcul transport, gestionarea spatiilor de depozitare. Programa permite
tratarea acestor aplicatii prin probleme practice — recomandabil sa fie corelate cu situatii
reale (un container, un raft, un palet).

Folosirea TIC. Programa fincurajeaza ,utilizarea mijloacelor TIC”. Pentru clasa a Vlll-a, este
recomandabild utilizarea unei aplicatii tip foaie de calcul (Excel, Google Sheets) pentru
exercitiile cu functii si statisticd — competenta transferabild direct in modulele liceale de
tehnologia informatiei aplicata in comert.
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4. Repere pedagogice transversale

4.1. Principii didactice generale

Principiul ancorarii in realitate

Programa scolara de matematica pentru gimnaziu specifica explicit: ,Introducerea conceptelor din
cadrul domeniilor de continut se va realiza intuitiv, pornind de la exemple din realitatea
inconjurdtoare, de la experienta anterioara a elevilor si de la conexiunile intradisciplinare si

interdisciplinare.”

Pentru elevii care urmeaza (sau vor urma) un parcurs profesional in comert, ,realitatea
inconjuratoare” este deja una saturata de situatii comerciale: cumparaturi, preturi, reduceri,
ambalaje, cantariri, plati. Profesorul trebuie sa transforme aceste contexte cotidiene in resurse

didactice.

Principiul utilizarii erorii ca sursa de invatare

Nota de prezentare a programei subliniaza cd ,increderea in sine si autonomia personala sunt
sustinute la nivel metodologic prin utilizarea erorii ca surs3 de invitare”. n contextul comertului,
erorile au consecinte imediat vizibile (rest gresit, factura eronata, calcul de TVA inexact). Cultivarea
atentiei la detaliu si a capacitatii de auto-verificare prin proba (caracteristica gandirii matematice) este

o competenta profesionala esentiala.

Principiul progresiei graduale

Matematica de gimnaziu este construita pe o spirala: notiunile se reiau si se aprofundeaza de la o clasa
la alta. Profesorul de matematica ar trebui sa faca explicite aceste continuitati (de exemplu, ,,acum
tratam procentele formalizat, dar ati vazut intuitivin clasa a V-a”), iar profesorul de specialitate la liceu
trebuie sa le valorifice (de exemplu, ,pentru a calcula TVA-ul, folosim ceea ce ati invatat in clasa a VI-
a despre procente”).

4.2. Strategii metodice recomandate pentru orele de matematica cu elevi orientati
spre Comert

Strategie / Metoda Aplicare concreta

Tnvatare bazati pe proiect Proiect ,,Magazinul meu virtual” — elevii proiecteaza un mic magazin
(gama de produse, preturi, adaos, promotii) si calculeaza

incasari/cheltuieli previzionate.

Studiul de caz Analiza unui caz real — o afacere locala deschisa/inchisa recent in
Ramnicu Sarat, cu identificarea factorilor cantitativi care au determinat
evolutia.

Joc didactic / simulare ,Negociem o ofertd” — simulare in care un grup este furnizor, altul este

client; se negociaza cantitati, preturi, termene, discounturi.
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Strategie / Metoda Aplicare concreta

Tnvatare prin colaborare Lucru pe grupe la probleme cu date colectate de elevi (preturi din
magazinele locale, oferte din pliante).

Investigatia ,Care este cosul minim saptdmanal de cumparaturi pentru o familie de 4
persoane in Ramnicu Sarat?” — colectare de date, calcul, prezentare.

Portofoliul Colectie de probleme rezolvate cu aplicatii comerciale, organizata pe
capitole — utila pentru evaluare si pentru transmiterea catre profesorii
de specialitate la liceu.

Utilizarea mijloacelor TIC Foi de calcul (Excel/Sheets), GeoGebra pentru reprezentari grafice,
aplicatii de simulare a unui mic business.

4.3. Cooperarea profesor de matematica — profesor de specialitate
Una dintre cele mai puternice parghii pedagogice este cooperarea explicita intre cadrele didactice.
Recomandari concrete:
¢ Identificarea, la inceputul anului scolar, a unei liste comune de ,concepte-punte” (procente,
proportionalitate, functii liniare, indicatori statistici) si agrearea unei terminologii unitare;

e Solicitarea profesorului de specialitate de a furniza profesorului de matematica contexte si
probleme reale care urmeaza a fi intalnite la modulele tehnice; integrarea acestor probleme
in orele de matematica;

e Lla randul sau, profesorul de specialitate face referire explicita la cunostintele matematice
anterioare (,,asa cum ati invatat in clasa a Vl-a...”), valorificand transferul;

e Organizarea de activitati comune (de exemplu, o ora de matematica in care intervine si un
profesor de organizare a unitatii comerciale sau invers);

e Crearea unui mic compendiu intern al scolii — ,Matematica pe care o folosim la modulele de
comert” — care sa faca explicit puntea pentru elevi.
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5. Banca de exemple aplicative — zona Ramnicu Sarat

Aceasta sectiune ofera o colectie extinsa de contexte locale care pot fi utilizate ca puncte de plecare

pentru probleme matematice cu valoare aplicativa pentru domeniul Comert. Profesorii sunt invitati sa

adapteze datele numerice la nivelul clasei si sa dezvolte enunturi proprii.

5.1. Spatiul comercial local — repere de context

Ramnicu Sarat, oras cu o traditie comerciala veche, dispune de o structura comerciald diversa care

ofera numeroase situatii didactice:

Piata Centrala (Piata Halelor) — comert traditional cu produse alimentare proaspete (legume,
fructe, lactate, carne); ideal pentru aplicatii cu cantariri, fractii, transformari de unitati, preturi
pe kilogram.

Lanturi de retail modern (Penny, Profi, Lidl, Kaufland) — context excelent pentru bonuri
fiscale, structura preturilor, promotii procentuale, fidelizare.

Comert specializat (electronice, mobilier, materiale de constructie) — potrivit pentru
probleme cu credite, dobanzi simple, calculul preturilor in rate, garantii.

Mici afaceri locale (brutarii, cofetarii, bacanii, magazine de cartier) — ideale pentru aplicatii
cu cifra de afaceri zilnica, cost-volum-profit, planificare a aprovizionarii.

Producatori locali (apicultori, viticultori din zona Balaceanu/Topliceni/Slobozia Bradului,
ferme de pasare, mori) — potrivite pentru problematica filierei scurte, pretului de producator
vs. pret de vanzare, raporturi de transformare.

Servicii comerciale conexe (transport intern Buzau-Ramnicu Sarat-Focsani, depozite,
distributie) — context pentru probleme cu distante, costuri logistice, volume, capacitati.

5.2. Banca de contexte pe nivele de clasa

Context A. Bonul fiscal si casa de marcat (cl. V-VIII)

Elevii lucreaza cu bonuri fiscale reale (anonimizate) de la magazinele din Ramnicu Sarat. Pe acelasi tip

de document se pot dezvolta probleme la mai multe niveluri:

Cl. V-a: verificarea calculului totalului, calculul restului;
Cl. VI-a: identificarea TVA-ului, calculul procentului de TVA pe categorii;
Cl. Vll-a: ecuatii pornind de la TVA inclus/TVA neinclus, sisteme cu mai multe categorii;

Cl. VllI-a: statistici asupra cosurilor zilnice, distributia pe categorii.

Context B. Productia si valorificarea mierii locale (cl. V-VIlI)

Judetul Buzau, inclusiv comunele din jurul Ramnicului Sarat (Balaceanu, Boldu, Tintesti), are o traditie

apicola. Exemple de probleme:

Cl. V-a: dintr-o stupina se recolteaza 240 kg miere. Cate borcane de 500 g se pot umple?

Cl. Vl-a: un apicultor vinde mierea cu un adaos de 60% peste pretul de productie de 25 lei/kg.
Pretul de vanzare?
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e Cl. Vll-a: rezolvarea unui sistem — comenzi cu cantitati si preturi diferite pentru miere de

salcam si miere poliflora;

e Cl. Vlll-a: media ponderata a pretului pentru un stoc compus din loturi diferite; modelarea

cifrei de afaceri ca functie de cantitatea vanduta.

Context C. Sezonalitatea comertului local (cl. VI-VIII)
Comertul din Ramnicu Sarat are puternice variatii sezoniere — vinul nou (toamna), Martisor (martie),
Paste, sezonul scolar (august-septembrie), iarna (decembrie). Datele de vanzari reale, colectate de la

mici antreprenori dispusi sa le puna la dispozitie, ofera:
e Cl. VlI-a: rapoarte intre vanzarile din lunile de varf si lunile de minim;

e Cl. Vll-a: reprezentarea grafica a evolutiei lunare, identificarea tendintei;

e Cl. Vlll-a: analiza statisticd completd (medie, mediana, mod, amplitudine), modelare prin

functie liniara pe segmente.

Context D. Cosul saptamanal al unei familii din Ramnicu Sarat (cl. V-VIII)
Aplicatie interdisciplinara — matematica, educatie financiara, organizarea unitatii comerciale. Familia

de 4 persoane, buget saptamanal de cumparaturi alimentare estimat (date orientative, ajustabile).

Spatiu de completare — campul cadrului didactic

Va rugam completati tabelul de mai jos cu preturile actualizate ale produselor de baza din zona dvs., apoi
propuneti probleme adaptate clasei:

Context E. Amenajarea unei vitrine sau a unui raft (cl. V-VII)
Activitate aplicativa cu suport vizual: realizarea, la scara (1:20 sau 1:50), a unui plan de raft pentru un
produs anume. Aplicatii:

e Cl. V-a: calcul de arii pentru rafturile dreptunghiulare;

e Cl. VlI-a: optimizarea asezarii (cate produse de o anumita dimensiune incap pe un raft);

e Cl. Vll-a: aplicarea asemanarii si a scarii; transpunerea raftului real in planul desenat.

Context F. Transportul local Buzau — Ramnicu Sarat — Focsani (cl. VI-VIII)
Distributia de marfuri pe ruta E85 (Buzdu-Ramnicu Sarat-Focsani) — circa 38 km Buzau-Ramnicu Sarat,

inca 35 km pana la Focsani. Aplicatii:
e Cl. Vl-a: regula de trei simpla pentru consumul de combustibil;

e Cl. Vll-a: probleme cu sisteme — costuri fixe + variabile de transport pe rut3;
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e Cl. Vlll-a: volumele paletilor si capacitatea unei camionete; statistici de livrare.
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6. Strategii de evaluare formativa cu profil aplicativ

Pentru ca transferul matematica-comert sa fie real, evaluarea trebuie sa integreze sistematic

contextele aplicative. Cateva directii recomandate:

6.1. Itemi de evaluare contextualizati

Itemii clasici (calcule abstracte) trebuie completati cu itemi contextualizati. Un singur continut

matematic poate fi evaluat la trei niveluri:

m Exemplu — fara context Exemplu — cu context comercial

Reproducere Calculati 15% din 240. Un produs costa 240 lei. Reducerea este
de 15%. Care este valoarea reducerii?

Aplicare Rezolvati: 1,19 - x = 357. O factura cu TVA inclus (19%) este de
357 lei. Determinati valoarea fara TVA.

Rationament / Determinati x astfel incat 9x > 4,5x + Argumentati cate produse trebuie sa

modelare 3.500. vanda o cofetarie pentru a obtine profit,
stiind cd pretul de vanzare este 9 lei,
costul materiei prime 4,50 lei si
cheltuielile fixe lunare 3.500 lei.

6.2. Forme alternative de evaluare

e Portofoliul aplicat: elevii aduna, pe parcursul unui semestru, probleme rezolvate, bonuri
analizate, mini-studii de caz din zona Ramnicu Sarat. Portofoliul devine astfel o resursa reala

pentru orele de specialitate la liceu.

¢ Investigatia individuala sau pe grupe: ,Cat costa deschiderea unei mici afaceri in Ramnicu
Sarat?” — investigatie multidisciplinara cu raportare scrisa.

e Proiectul transversal: ,,Magazinul meu” — proiect semestrial care integreaza aproape toate
competentele matematice de gimnaziu.

e Autoevaluarea cu grila aplicativa: elevul Tsi evalueaza nu doar capacitatea de calcul, ci si
capacitatea de a identifica o problema comerciala si de a o formula matematic.

6.3. Indicatori de progres recomandati

La sfarsitul fiecarei clase, profesorul poate evalua nivelul de transfer pe baza unor indicatori
observabili:

e Elevul poate citi corect un bon fiscal si identifica elementele matematice (la cl. V-a);
e Elevul poate calcula corect un TVA si un adaos comercial dat (la cl. VI-a);

¢ Elevul poate transpune o problema verbala de comert intr-o ecuatie/sistem (la cl. VlI-a);
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¢ Elevul poate citi un grafic de evolutie a vanzarilor si formula o concluzie (la cl. VIlI-a).
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7. Resurse complementare

7.1. Resurse digitale si TIC

Foi de calcul (Excel, Google Sheets, LibreOffice Calc) — instrumentul cel mai apropiat de
practica reald in comert; recomandata initierea de la clasa a Vl-a, in paralel cu studiul
procentelor si proportiilor.

GeoGebra — ideald pentru reprezentdri grafice ale functiilor liniare (cl. Vlll-a); permite
manipulare interactiva pentru a vedea cum se modifica graficul cand se schimba parametrii.

Kahoot, Wordwall, LearningApps — platforme pentru exersarea calculului mintal cu
procente, fractii, conversii — competente esentiale pentru lucrul la casa de marcat.

Simulatoare de mini-business (Lemonade Stand, BizGym etc.) — permit experimentarea unei
mici afaceri virtuale; utile Tn special pentru clasa a Vll-a si a VllI-a.

Aplicatii Al (ChatGPT, Copilot, NotebookLM, MagicSchool) — pot fi folosite de profesor
pentru generarea rapidd de variante de probleme contextualizate, dar si de elevi (cu
indrumare) pentru verificarea solutiilor si formularea de noi enunturi.

7.2. Resurse locale si parteneriate

Pentru autenticitatea aplicatiilor, recomandam dezvoltarea de parteneriate cu:

Camera de Comert, Industrie si Agriculturd Buzdu (filiala Rdmnicu Sarat) — pentru date
economice locale;

Asociatii de antreprenori locali, asociatii apicole sau viticole din zona — pentru date reale
despre filiere;

Lanturi de retail prezente in oras — pentru vizite tematice si acces la situatii reale (sub forma
agregata/anonimizata);

Fosti absolventi ai liceului care au devenit antreprenori — pentru marturii si studii de caz;

Inspectoratul Scolar Judetean Buzau — pentru articularea cu programe judetene de educatie
antreprenoriala.

7.3. Bibliografie pedagogica minima

Programa scolara pentru disciplina Matematica, clasele a V-a — a Vlll-a (aprobata prin OMEN
nr.3393/28.02.2017);

Standardele de pregatire profesionald pentru calificarile din domeniul Comert (nivel 3, 4
conform CNC), elaborate de Centrul National de Dezvoltare a Invdtdmantului Profesional si
Tehnic;

Planurile-cadru pentru Tnvatamantul liceal tehnologic, filiera tehnologica, profil Servicii,
domeniul Comert;

Programele scolare pentru modulele de specialitate din domeniul Comert (disponibile pe site-
ul CNDIPT).
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8. Anexa: Matricea de corespondenta concept matematic —
competenta profesionala

Tabelul de mai jos sintetizeaza corespondentele esentiale intre conceptele matematice de gimnaziu si

competentele profesionale din domeniul Comert. Este conceput ca un instrument de consultare

rapida pentru profesori si ca punct de pornire pentru proiectarea lectiilor.

aV-a

aV-a

aV-a

aVl-a

aVl-a

aVl-a

aVl-a

aVll-a

aVll-a

aVll-a

aVll-a

Concept matematic-

cheie

Operatii cu numere
naturale si zecimale

Procente (intuitiv)

Metode aritmetice de
rezolvare

Procente — formal

Marimi direct

proportionale

Marimi invers
proportionale

Numere intregi

Ecuatii de gradul |

Sisteme de ecuatii liniare

Medie aritmetica
ponderata

Asemanarea; scara unei
reprezentari

Competenta profesionala
asociata

Operare la casa de marcat;
verificarea documentelor
primare

Recunoasterea reducerilor
si a structurii preturilor

Rationament economic
elementar

Calculul TVA, adaos
comercial, marja, reduceri

Calculul valorii vanzarilor;
al comisioanelor

Optimizarea resurselor;
gestionarea timpului

Solduri, diferente inventar,
profit/pierdere

Modelarea problemelor
comerciale

Probleme cu mai multe
variabile (cost, pret,
cantitate)

Cost mediu ponderat; pret
mediu de achizitie

Realizarea planului unui
spatiu comercial
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Modulul liceal unde apare

Comert si servicii;
Tehnologie comerciala

Comercializarea marfurilor;

Marketing

toate modulele cu calcule
comerciale

Contabilitate; Tehnologie
comerciald; Marketing

Comercializarea marfurilor;
Resurse umane

Organizarea unitatii
comerciale

Contabilitate; Gestiunea
unitatii comerciale

Toate modulele cu
modelare cantitativa

Negocierea afacerii;
Planificarea financiara

Contabilitate de gestiune;
Analiza economica

Organizarea unitatii
comerciale; Merchandising
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a Vlll-a
aVlll-a
a Vlll-a
aVlll-a

Concept matematic-
cheie

Inecuatii

Functia liniara f(x)=ax+b

Statistica: medie,
mediana, mod,
amplitudine

Volume ale corpurilor
geometrice

Competenta profesionala

asociata

Constrangeri bugetare;
praguri de profitabilitate

Modelarea costurilor s
veniturilor

Analiza vanzarilor;
segmentarea clientelei

Capacitati de stocare;
volume de
ambalare/transport
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Modulul liceal unde apare

Planificarea afacerii;
Analiza financiara

Analiza economico-
financiara; Planul de
afaceri

Marketing; Studiul pietei;
Statistica economica

Logisticad; Gestionarea
stocurilor; Transport-
distributie
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9. Sectiune de dezvoltare pentru cadrul didactic

Acest ghid este conceput ca un document deschis. Sectiunea de mai jos va invita sa-lI personalizati si

sa-l imbogatiti cu propriile aplicatii, exemple si observatii.

9.1. Identitatea cadrului didactic

Nume si prenume:
Disciplina / Modulele predate:
Unitatea de fnvatamant:
Anul scolar:

9.2. Exemple proprii — aplicatii matematice cu profil comercial

Adaugati aici exemple proprii, adaptate clasei dumneavoastra si specificului comunitatii locale:

Pentru clasa a V-a

Pentru clasa a Vl-a

Pentru clasa a Vll-a
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Pentru clasa a Vlll-a

9.3. Observatii asupra transferului matematica-comert la clasele mele

Aspecte care functioneaza bine:

Aspecte care necesita atentie / dificultati observate la elevi:

9.4. Parteneri locali identificati (antreprenori, firme, institutii)
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9.5. Propuneri de dezvoltare a ghidului

Sugestii, observatii, propuneri de noi capitole sau exemple care ar putea imbogati acest ghid:
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Nota finala

Acest ghid practic este un document deschis, conceput pentru a fi completat, adaptat si imbogatit.
Valoarea lui reald depinde de modul in care cadrele didactice il personalizeaza pentru contextul

concret al scolii si al comunitatii in care lucreaza.

Matematica de gimnaziu nu este o disciplina auxiliara pentru elevii care vor urma un parcurs in Comert
— este, dimpotriva, una dintre cele mai solide investitii Tn viitoarea lor competenta profesionala.
Constientizarea acestui fapt, atat de catre profesori cat si de catre elevi, transforma orele de
matematica intr-un spatiu de pregatire profesionala anticipata — iar orele de specialitate la liceu, intr-

un spatiu de valorificare a achizitiilor matematice anterioare.

Succesul real al unui absolvent al domeniului Comert — fie cd devine lucrdtor comercial, comerciant-
vdnzdtor, tehnician sau antreprenor — se construieste, in mare mdsurd, pe fundatia competentelor

matematice formate in cei patru ani de gimnaziu.

Document elaborat ca suport metodologic — versiune deschisa pentru dezvoltare
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